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価格交渉・価格転嫁の実践
和歌山県内企業

原材料や労務費が高騰するなか、企業の成長や賃上げには適切な価格転嫁が不可欠です。本ワークショップでは、誰で
も簡単に使える「価格転嫁支援ツール」を使い、サンプル事例でシミュレーションを行います。実際に手を動かしながら、
自社のコスト把握から具体的な資料作成までの流れをイメージできるようになる実践型講座です。

「価格交渉と言われても、まず何から手を付
けたらいいか分からない」という疑問を解消
します。取引先に受け入れられやすい交渉
の全体像と、帰社後にすぐ実践できるコス
トデータの集め方をスマートに解説します。

価格交渉・価格転嫁の実践

□ 取引先を納得させる「価格交渉の必須書類」が分かる！
□ 自社製品が「本当に儲かっているか」1分で判定できる！
□ スマホツールを使い、自社に最適な「値上げ目標額」が計算できる！

自社の強みとコストを
「見える化」するための
基礎知識講座

13:30～14:00

株式会社船井総合研究所
リーダー 関根 祐貴

第1講座

スマホやPCから誰でも簡単に利用できる
「価格転嫁検討ツール」を使い、サンプル事
例に沿って商品の価格転嫁状況を知り目
標金額・利益率設定のシミュレーションを
行います。ワークを通じて、明日からの行
動イメージを明確にします。

14:15～16:05第2講座

講座内容やツールの操作に関する疑問を
その場で解消する質疑応答セッションで
す。あわせて、本日の成果を自社で本番実
践するための「無料・個別伴走支援（全6
回）」へのステップアップ方法についても詳
しくご紹介します。

質疑応答
今後の展開

16:05～16:30第3講座

お問い合せ

右記の2次元コードを読み込んで、お申し込みをお願いします。
▶読み込めない方はこちらから
https://wkakaku-tenka.pref.wakayama.lg.jp/workshop_form/

2026年8月18日（火）
13：30～16：30（開場13：00）
和歌山県民文化会館 4階 中会議室
和歌山県和歌山市小松原通1丁目1番地

紀北
会場

2026年9月1日（火）
13：30～16：30（開場13：00）
和歌山県立情報交流センター
Big・U 1階 会議室2
和歌山県田辺市新庄町3353-9

紀南
会場
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和歌山県  令和8年度「価格転嫁促進事業」

ワークショップで
得られること

価格交渉
実践ワークショップ

紀北会場：8月17日（月）
紀南会場：8月31日（月）
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オーダーメイド型・価格転嫁サポートのご案内

第2講座の内容

中小企業診断士などの専門家が貴社を直接訪問し、
全6回にわたり実際の価格交渉に向けた準備から実践までサポートします！

【プライバシーポリシーについて】
ワークショップへの参加お申込みで、WEBお申込みフォームにご入力いただきました氏名・住所・電話番号・E-maiｌアドレス等の個人情報は、事務局（株式会社船井総合研究所）にて適切に管理し、
本ワークショップおよび価格転嫁伴走支援に関するご連絡・情報提供のみに利用させていただきます。

ご興味のある方は事務局までお気軽にご連絡ください！
info@wkakaku-tenka.pref.wakayama.lg.jp

□ 実際に価格交渉のステップに進みたい 
□ 社内だけで価格交渉進めるのは難しい 
□ 長期的に価格交渉を行う必要がある

合計7社
支援企業数

令和8年10月～令和9年3月
支援期間

無料
支援料金

1回あたり2時間程度

支援時間

３つの「知る」から
学ぶ価格転嫁の基礎

「何から始めたらいいかわからない」
そんな疑問にお答えしStep by Stepで価
格転嫁・価格交渉の手順を一から学ぶ。

step
1

価格転嫁検討ツールを用いた
「商品の課題」
を見つけられる演習
決算書データをケースに、スマホで自社
の商品の課題を分類・計算する手法を
体験。

step
2

データを武器にする
「価格交渉のコツ」
を習得
価格交渉は準備が9割！価格交渉で必
要な交渉のコツを事例を交えながら学
び、自社の価格交渉に生かせる。

step
3

コスト高騰前後の商品別収支状況を
簡単にシュミレート！

中小機構「価格転嫁検討ツール」の特徴

事前

1回目

2～5回目

6回目

オンラインヒアリング

支援方向性の決定

個社別カスタマイズ支援

経営改善に向けた戦略提言

・企業概要・本支援活用動機の確認
・現状の経営状況・価格転嫁進捗の把握

・価格転嫁の目標設定
・今後の支援ロードマップ（方向性決定）

・客観的な原価計算によるコスト構造の可視化
・業界に合った交渉ストーリーと提案資料作成

・これまでの支援内容と実践結果の振り返り
・支援終了後も企業が自走するための戦略提言

と、お悩みの県内企業様へ

オーダーメイド型・価格転嫁
サポート内容

支援企業の選定に当たっては、セミ
ナー・ワークョップにご参加いただい
た企業を優先させていただきます。


